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Konzern-Kennzahlen

Einheit Q12018 Q120173 Q420173
Umsatz? in Mio.€ 54,0 42,1 53,6
Segment B2C in Mio.€ 242 20,5 24,5
Segment B2B E-Recruiting in Mio.€ 23,7 17,0 21,8
Segment B2B Advertising & Events? in Mio.€ 5,0 3,6 6,4
Segment kununu International in Mio.€ 0,3 0,4 0,3
EBITDA in Mio.€ 14,8 12,4 15,6
EBITDA-Marge in% 27 30 29
Periodenergebnis in Mio.€ 6,1 4,9 4,8
Ergebnis je Aktie (verwdassert) in€ 1,09 0,87 0,86
Operativer Cashflow in Mio.€ 25,1 20,4 10,5
XING-Nutzer Gesamt (D-A-CH) in Mio. 14,9 12,7 14,3
davon Plattform-Mitglieder in Mio. 13,9 12,0 13,4
davon zahlende Mitglieder in Tsd. 1.010 956 994
InterNations-Mitglieder in Mio. 2,9 N/A 2,8
davon zahlende Mitglieder in Tsd. 124 N/A 124
B2B E-Recruiting Kunden (D-A-CH) in Tsd. 20,5 17,7 19,3
davon B2B E-Recruiting (Subscription) in Tsd. 8,6 N/A 8,0
B2B Advertising & Events Kunden (D-A-CH) in Tsd. 8,3 7,2 8,1
Mitarbeiter Anzahl 1379 988 1.290
1 Gesamtumsatz inkl. sonstiger betrieblicher Ertrdge
2 Inkl. Intercompany-Umsdtze
3 Riickwirkend angepasst nach IFRS 15/ 16 Umstellung gemdf IAS 8
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XING ist das soziale Netzwerk
fur berufliche Kontakte.
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BRIEF DES
VORSTANDS

Sehr geehrte Aktionare,

XING ist hervorragend ins neue Jahr gestartet. Unsere Wachstumsdynamik ist ungebremst,
wir konnten sowohl in allen Geschaftssegmenten deutlich zulegen als auch eine Vielzahl
neuer Mitglieder willkommen heiRen.

Konkret hat XING den Gesamtumsatz im ersten Quartal dieses Jahres auf 54,0 Mio.€

(42,1 Mio.€) gesteigert. Das entspricht einem Wachstum von 28 Prozent. Allerdings ist
hierbei zu beriicksichtigen, dass in diesem Wert der Effekt der Akquisition von Prescreen
und InterNations enthalten ist — das bereinigte Wachstum liegt bei 21 Prozent. Im Seg-
ment B2C konnte XING den Umsatz von 20,5 Mio.€ auf 24,2 Mio. € steigern. Der Zuwachs
liegt hier bei 18, akquisitionsbereinigt bei 6 Prozent. Das Segment B2B E-Recruiting hat
im ersten Quartal dieses Jahres 23,7 Mio.€ (17,0 Mio.€) erwirtschaftet. Der Umsatzanstieg
betrug damit 40 Prozent, bereinigt um die Prescreen-Transaktion lag er bei 36 Prozent.

Dr. Thomas Vollmoeller,
Vorstandsvorsitzender der XING SE
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Auch das Geschaftssegment B2B Advertising & Events legte deutlich zu und
steigerte seine Umsatzerldse um 40 Prozent auf 5,0 Mio.€ (3,6 Mio.€). Das EBITDA
stieg im Berichtszeitraum um 19 Prozent auf 14,8 Mio.€ (12,4 Mio.€), der Netto-
gewinn legte um 25 Prozent auf 6,1 Mio.€ (4,9 Mio.€) zu.

Was das Wachstum der Anzahl unserer Mitglieder angeht, konnten wir Anfang April
mitteilen, dass wir die Marke von 14 Millionen Mitgliedern praktisch zeitgleich mit
dem Meilenstein von einer Million Zahlmitgliedschaften geknackt haben. Das zeigt:
Flir immer mehr Menschen gehort in der heutigen Arbeitswelt ein XING-Profil ein-
fach dazu. Neue XING-Mitglieder profitieren von Tag eins ihrer Mitgliedschaft von
unseren Produkten und Services - und machen gleichzeitig die Plattform wert-
voller fiir alle anderen. Denn je mehr Mitglieder auf XING netzwerken, desto mehr
nutzbringende Kontakte, inspirierende Beitrage und berufliche Chancen entstehen
flr alle Nutzer. Derzeit wachsen wir alle sechs Monate um rund eine Million neuer
Mitglieder und sind damit klar das am schnellsten wachsende berufliche Netzwerk
im deutschsprachigen Raum. Allein im ersten Quartal dieses Jahres konnten wir
545.000 neue Mitglieder auf der Plattform willkommen heiRen.

Sehr erfreulich ist auch, dass wir unsere Position als Partner von Personalabtei-
lungen in den vergangenen Monaten weiter ausgebaut haben. Human-Ressources-
Verantwortliche nutzen XING-Produkte wie etwa den XING TalentManager oder
den XING Talentpool, um sich erfolgreich im Kampf um Talente zu behaupten. Wir
helfen ihnen mit maBgeschneiderten Software-Losungen dabei, die passenden
Kandidaten fiir ihre Vakanzen zu finden oder zum Beispiel einen Pool von poten-
ziellen Mitarbeitern aufzubauen. Wir konnten in den vergangenen zwolf Monaten
mehr als 2.200 neue Firmenkunden gewinnen, die Lizenzabonnements fiir mindes-
tens ein XING-Produkt abgeschlossen haben. XING wird mehr und mehr zum Stan-
dard bei der Kandidatensuche, wer im sprichwortlichen ,War for Talents” nicht
verlieren will, kommt an unseren modernen Losungen nicht vorbei. Das ist auch
flir unsere Mitglieder eine sehr gute Nachricht: Denn je mehr Personalabteilungen
auf XING nach Talenten suchen, desto haufiger bieten sich fiir sie individuelle
Chancen fiir ihre berufliche Entwicklung.
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Auch produktseitig war das erste Quartal sehr produktiv: Wir haben fiir unsere
Mitlieder eine rundum erneuerte App fiir iOS und Android herausgebracht. Sie
besticht durch ein neuartiges Bedienkonzept, das sich bewusst von gangigen An-
wendungen in sozialen Netzwerken abhebt. So ,swipen“ die Nutzer durch die nach
Relevanz sortierten Inhalte, so dass sie sich noch schneller einen Uberblick iiber
alles Wichtige verschaffen konnen.

AuBerdem bieten wir seit dem ersten Quartal fiir unseren Messenger eine Ende-
zu-Ende-Verschlisselung an. Wir sind damit das einzige berufliche Netzwerk im
deutschsprachigen Raum, das Basis- wie Premiummitgliedern diese Moglichkeit
bietet, sensible und besonders vertrauliche Informationen mit anderen zu teilen,
ohne das Dritte Zugriff haben.

Bei XING stehen alle Weichen auf Wachstum, die Entwicklung unseres Unterneh-
mens liegt voll im Plan. Unsere Produkte unterstiitzen unsere Mitglieder dabei,
von den Veranderungen der Arbeitswelt zu profitieren und helfen gleichzeitig den
Unternehmen, die Talente zu finden, die sie benotigen, um am Markt durch Inno-
vationen zu reissieren. Als deutsches Netzwerk agieren wir dariiber hinaus nach
hiesigen MaRstaben, was den Umgang mit den Daten unserer Mitglieder betrifft -
in diesen Zeiten ein zusatzlicher, wichtiger Wettbewerbsvorteil gegeniiber ame-
rikanischen Marktteilnehmern.

Sie sehen: Wir sind hervorragend positioniert, unsere ambitionierten Wachstums-
ziele zu erreichen!

Beste GriiBe, lhr

. L/)O (¢ W&ilj\gg_\

Dr. Thomas Vollmoeller,
Vorstandsvorsitzender der XING SE
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An unsere Aktionare

DIE XING-AKTIE

Stammdaten zur XING-Aktie

Kennzahlen zur XING-Aktie auf

einen Blick

Q12018 Q12017
Aktien-Anzahl per 31.03.2018 5.620.435 XETRA-Schlusskurs am Ende der Periode 236,50€ 193,90€
Grundkapital in € 5.620.435 Hoch 296,00€ 200,35€
Aktienart Namensaktien Tief 235,00€ 174,95€
Borsengang 07.12.2006 Marktkapitalisierung am Periodenende 1.329,2 Mio.€  1.089,8 Mio.€
ISIN DEOOOXNG8888 Durchschnittliches Handelsvolumen
Bloomberg 01BC:GR je Handelstag (XETRA) 6.101 7.812
Reuters oBCGn.DE ~ RangTecDAX
Transparenzlevel Prime Standard nach Freefloat-Marktkapitalisierung 25 22
Index TecDAX nach Handelsumsatz 30 31
Sektor Software Ergebnis je Aktie (verwassert) 1,09€ 0,87€
Aktiondrsstruktur im Marz 2018
5 1 1 — Burda Digital GmbH 50,26 %
2 — Oppenheimer 5,04%
3 — Staat von Norwegen 321%
I 4 — Wasatch Advisors 3,02%
‘ 5 — Weitere 38,47 %
4
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Zwischenbericht Q12018 Die XING-Aktie
Aktienkursentwicklung im Vergleich zu den Indizes in den ersten drei Monaten 2018
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Analystenempfehlungen fiir die XING-Aktie April 2018

Broker Analyst Empfehlung Kursziel
Berenberg Bank Sarah Simon Halten 270€
Commerzbank Heike Pauls Halten 290€
Deutsche Bank Nizla Naizer Kaufen 305€
Equinet Simon Heilmann Kaufen 300€
Hauck&Aufhauser Lars Dannenberg Kaufen 300€
0Oddo Seydler Marcus Silbe Verkaufen 252€
Warburg Research Jochen Reichert Halten 258€
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Ertragslage im Konzern

Umsatz (inkl. sonstiger betrieblicher Ertrdge) in Mio.€

Konzern-Zwischenlagebericht

EBITDA in Mio.€

+28%
(+21% exkl. M&A) +19%
54,0 14,8
42,1 ‘ 12‘,4 \
\
Q1 Q1 Q1 Q1
2017 2018 2017 2018
Periodenergebnis in Mio.€ Ergebnis je Aktie in €
+26% +25%
6,1 1,09
4,9 ‘ 0,87 ‘
\ \
Q1 Q1 Q1 Q1
2017 2018 2017 2018

Hinweis: Alle hier dargestellten Vorjahreswerte aus Q1 2017 wurden aufgrund des
Inkrafttretens von IFRS 15 & 16 riickwirkend angepasst, um die Vergleichbarkeit mit
den aktuellen Ergebnissen herzustellen.

Umsatz

Die Umsatzerlose inkl. sonstiger betrieblicher Ertrage des
XING-Konzerns stiegen von 42,1 Mio.€ um 28 Prozent auf

54,0 Mio.€ im Berichtszeitraum an. Ohne Beriicksichtigung der
erstmals konsolidierten Ertrage von InterNations und Pre-
screen betragt das organische Umsatzwachstum etwa 21 Pro-
zent. Die sonstigen betrieblichen Ertrage lagen mit 1,0 Mio.€
leicht iiber dem Vorjahreswert von 0,8 Mio.€.

Personalaufwand

In den ersten drei Monaten des laufenden Geschaftsjahres
haben wir 89 neue Kolleginnen und Kollegen in der XING-
Gruppe willkommen heiRen diirfen. Damit beschaftigten wir
Ende Marz 2018 insgesamt 1.379 (Marz 2017: 988) Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeiter.
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Der Personalaufwand entwickelte sich im Wesentlichen auf-
grund der im Juli 2017 durchgefiihrten Akquisitionen von
InterNations und Prescreen liberproportional zum Umsatz
und erhohte sich von 15,2 Mio.€ (Q1 2017) auf 20,0 Mio.€ im
Berichtszeitraum (+32 Prozent).

Marketingaufwand

Analog zu den Vorjahren haben wir die Marketinginvestitionen
auch im ersten Quartal 2018 wieder erhoht. Die Marketingaus-
gaben fiir unsere B2C- und B2B-Segmente stiegen somit um
27 Prozent von 6,5 Mio.€ auf 8,2 Mio.€ an. Die wesentlichen
Investitionen betreffen den Aufbau der Marke beispielsweise
uber eine TV-Kampagne. Im Segment B2C lagen die Marketing-
schwerpunkte in den Bereichen SEM, Affiliate, Mailings sowie
im klassischen Display-Advertising-Bereich. Die Marketingauf-
wandsquote in Hohe von 15 Prozent ist gegeniiber dem Vor-
jahreszeitraum stabil.

Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen erhohten sich im
Berichtszeitraum insgesamt um 38 Prozent von 7,9 Mio.€ auf
11,0 Mio. €. Die groBRten Aufwandspositionen in diesem Bereich
sind Aufwendungen fiir IT- und sonstige Dienstleistungen mit
3,5 Mio.€ (Vorjahr: 2,2 Mio.€), sonstige Personalkosten mit
1,6 Mio.€ (Vorjahr: 0,4 Mio.€), Server-Hosting, Verwaltung und
Traffic mit 1,1 Mio.€ (Vorjahr: 0,8 Mio.€) und Reise- und Bewir-
tungsaufwendungen mit 0,9 Mio.€ (Vorjahr: 1,7 Mio.€) . Eine
detaillierte tabellarische Ubersicht aller Einzelposten im Be-
reich sonstige betriebliche Aufwendungen erfolgt im Anhang.

EBITDA

Wir konnten im Berichtszeitraum 2018 unser operatives Ergeb-
nis (EBITDA) deutlich steigern. So verbesserte sich das EBITDA
der XING-Gruppe im Berichtszeitraum um 19 Prozent auf

14,8 Mio.€. (Q1 2017: 12,4 Mio.€£).

Konzern-Zwischenlagebericht 10

Abschreibungen

Die Abschreibungen sind gegeniiber dem Vorjahreswert von
3,6 Mio.€ auf 4,7 Mio.€ um 30 Prozent angestiegen. Abschrei-
bungen auf selbst erstellte Software wurden in Hohe von

1,4 Mio.€ vorgenommen (Q1 2017: 1,3 Mio.€).

Weiterhin sind in den Abschreibungen aufgrund der Erst-
anwendung von IFRS 16 in Hohe von 0,9 Mio.€ (Q1 2017:
0,7 Mio.€) vorgenommen worden.

Finanzergebnis und Steuern
Das Finanzergebnis in Hohe von -0,8 Mio.€ hat sich im Be-
richtszeitraum um 55 Prozent (Q1 2017: —1,4 Mio.€) verbessert.

Die Reduktion ist im Wesentlichen auf eine Verringerung der
geplanten Anlaufverluste (Q1 2018: -0,6 Mio.€ vs. Q1 2017:
-1,3 Mio.€) des Joint Ventures mit Monster Worldwide Inc. in
den USA zuriickzufiihren.

Die laufenden Steuern werden von den Gesellschaften

des XING-Konzerns nach dem am jeweiligen Sitz geltenden
nationalen Steuerrecht ermittelt. Der Steueraufwand betrug
3,2 Mio.€ nach 2,5 Mio.€ im Vorjahreszeitraum.

Konzernergebnis und Ergebnis je Aktie

Das Konzernergebnis der ersten drei Monate 2018 betragt
6,1 Mio.€ nach 4,9 Mio.€ im Vorjahreszeitraum. Daraus resul-
tiert ein Ergebnis je Aktie von 1,09€ nach 0,87 € im Vorjahres-
zeitraum. Damit steigt das Ergebnis je Aktie um 25 Prozent
gegeniiber dem Vorjahreswert an.
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Segmententwicklung
SEGMENT B2C

Umsatz B2C in Mio.€

+18%
(6% excl. M&A)
24,2
20,5
Q1 Q1
2017 2018
Entwicklung zahlende Mitglieder in Tsd.
+54 Tsd.
956 1.010
Q1 Q1

2017 2018
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Segmentumsatz wachst um 18 Prozent

Im Segment B2C sind wir zwischen Januar und Marz 2018 wei-
ter gewachsen. Nach der Erstkonsolidierung der InterNations
GmbH aus Miinchen im dritten Quartal 2017 ist die Entwick-
lung der Umsatzerlose gegeniiber dem Vorjahr entsprechend
verzerrt. Ohne Berlicksichtigung der M&A-Transaktion betragt
das Segmentwachstum 6 Prozent gegeniiber Q1 2017. Das so-
lide organische Wachstum konnte durch die weiterhin stabile
Entwicklung bei zahlenden XING-Mitgliedern erreicht werden.
So erhohte sich die Basis der beitragszahlenden Mitglieder um
etwa 54.000 gegenliber Marz 2017. Entsprechend erhohte sich
die zahlende Mitgliederbasis auf insgesamt 1.010.000 per Ende
Marz 2018 und uberschritt somit erstmal die Schwelle von
einer Million zahlenden Mitgliedern.

Auf der in 2017 akquirierten InterNations-Plattform waren zum
Stichtag insgesamt 2,9 Millionen Mitglieder registriert. Rund
124.000 davon zahlen fiir die kostenpflichtigen Albatross-
Memberships.

Das Segment-EBITDA ist leicht um 5 Prozent auf 10,6 Mio.€ zu-
riickgegangen (Q1 2017: 11,1 Mio.€). Ursachlich hierfiir sind im
Wesentlichen Investitionen in den Aufbau bzw. die Entwicklung
neuer Bezahlmitgliedschaften und der hiermit verbundenen
Anlaufverluste.
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XING-Plattform wachst weiter dynamisch: 545 Tausend
neue Mitglieder

Nachdem wir 2017 das erfolgreichste Geschaftsjahr der Unter-
nehmensgeschichte mit 2 Millionen neuen Mitgliedern hinter
uns gelassen haben, sehen wir auch im ersten Quartal 2018
eine weiter dynamisch wachsende Plattform mit 545 Tausend
neuen Mitgliedern. Damit steigt die Mitgliederbasis auf mehr
als 13,9 Millionen Menschen an. Und nur wenige Wochen nach
Ablauf des ersten Quartals konnten wir die Schwelle von 14
Millionen Plattform-Mitgliedern liberschreiten. Addiert man
die Nutzer der Events-Angebote dazu, erreicht XING rund 14,8
Millionen Menschen per Ende Marz 2018.

Mitgliederentwicklung (D-A-CH) in Mio.

+05 +0,5 +0,5 14,0
11,4 06 05 '

Plattform- Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Plattform-
Mitglieder 2017 2017 2017 2017 2018 Mitglieder
31.12. 31.03.
2016 2018
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Produktentwicklung B2C

XING macht Messenger noch sicherer

Dass Kommunikation im professionellen Kontext schnell und
vor allen sicher sein muss, ist selbstverstandlich. Nicht sel-
ten werden hochst sensible Informationen wie Konto-Daten
oder Unternehmensinterna ausgetauscht. Deshalb bieten wir
als groRtes professionelles soziales Netzwerk unseren Mit-
gliedern seit April 2018 eine Ende-zu-Ende-Verschliisselung
flir XING-Nachrichten. Durch diese Art der Verschliisselung
gewahrleisten wir jetzt eine besonders vertrauensvolle Kom-
munikation fiir das Berufsleben. Ende-zu-Ende verschliisselte
Unterhaltungen stehen ab sofort allen XING-Mitgliedern in
den aktuellen Apps zur Verfiligung - egal, ob Basic- oder Pre-
mium-Mitglied. Der Versand von Ende-zu-Ende verschliisselten
Nachrichten ist optional in den mobilen Apps verfiigbar. Die
besonders gesicherte Kommunikation wird durch ein Schloss-
Symbol gekennzeichnet.

Auf der Website https://encryption.xing.com/ bieten wir wei-
terfiihrende Informationen und ein technisches Whitepaper
zur Ende-zu-Ende-Verschliisselung von XING.
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Neue mobile Startseite mit verbesserter Ubersicht

Mit der Einfiihrung der neuen XING-Startseite in den mobilen
Apps verwendet XING einen Algorithmus, der die Relevanz ein-
zelner Beitrage bewertet.

Die neue Startseite zeigt bei Nutzern mit vielen Beitrdgen vor
allem diejenigen, mit denen diese Nutzer die groRte Inter-
aktionswahrscheinlichkeit haben. Das konnen zum Beispiel
News-Artikel sein, die von besonders hohem Interesse sind
und daher wahrscheinlich angeklickt werden.

Wenn fiir einen Nutzer mehr Beitrage auf der Startseite zur
Verfugung stehen als sinnvollerweise angezeigt werden kon-
nen, werden diejenigen Beitrage priorisiert, die die hochste In-
teraktionswahrscheinlichkeit haben. Diese setzt sich dabei aus
einer Reihe von Dimensionen zusammen, die wir anhand ver-
gangener Nutzungsdaten identifiziert haben. Damit mochten
wir Nutzern mit sehr vielen Beitrdgen eine noch besser struk-
turierte und kompaktere Startseite bieten.

Konzern-Zwischenlagebericht 13

Das neue XING Profil: Vielfalt und Individualitdt auf

der neuen digitalen Visitenkarte

XING ist fester Bestandteil der digitalen Arbeitswelt und so
gehort ein XING Profil fiir die Berufstatigen in Deutschland,
Osterreich und der deutschsprachigen Schweiz selbstver-
standlich dazu. Das sieht man nicht zuletzt an unseren dyna-
misch wachsenden Mitgliederzahlen. Und je mehr Mitglieder,
desto vielseitiger werden die Anforderungen an das Netz-
werk. Das XING Profil ist dabei ein sehr zentraler Ort auf XING.
Hier prasentieren sich unsere Mitglieder und hier entstehen
spannende Kontaktmoglichkeiten fiir berufliches Netzwerken.
Schon heute sehen wir, wie unterschiedlich sich Mitglieder
ihr personliches Profil einrichten — welche Starken und Ziele
sie wie betonen. Es gibt keine einheitliche Losung fiir die per-
fekte Selbstdarstellung. Diese Erkenntnis war fiir die Weiter-
entwicklung des XING Profils richtunggebend fiir uns. Deshalb
haben wir neben einem neuen Design unseren Fokus auf wei-
ter erhohte Flexibilitat gelegt.

So haben wir den Kopf des Profils komplett neugestaltet. Mit
der Visitenkarte konnen unsere Mitglieder festlegen, was Be-
sucher sofort liber sie erfahren sollen. Neben dem eigenen
Profilfoto konnen unsere Premium-Mitglieder nun liber das
neue Titelbild dem XING Profil eine personliche Note verleihen
und selber kreativ werden.

So konnen Mitglieder zum Beispiel zeigen:

fiir was Sie stehen

wie oder wo Sie arbeiten

eine knackige Marketingbotschaft
einen freundlichen WillkommensgruR
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Neben der emotionalen Komponente haben wir auch die in- Mit der digitalen Visitenkarte kénnen
haltliche Darstellung weiter optimiert. Wir glauben fest daran, XING-Mitglieder festlegen, was Besucher
dass in Zeiten von New Work ein Nutzer nicht mehr nur an soforttibersie erfahren sollen.
seinem aktuellen Arbeitgeber auszumachen ist. Daher knnen

auf der XING Visitenkarte bis zu fiinf Eintrage gleichzeitig an-

gezeigt werden - von beruflichen Erfahrungen, der Ausbildung,

nebenberufliche Tatigkeiten bis hin zur Aktivitat auf XING (z.B.

als Insider). Diese Vielfalt hilft dabei, die eigenen Starken auf

den ersten Blick in den Fokus zu setzen.
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SEGMENT B2B E-RECRUITING

Umsatz B2B E-Recruiting in Mio.€

+40%
(+36 % exkl. M&A)
23,7
17,0
Q1 Q1
2017 2018

Das Segment B2B E-Recruiting ist auch im ersten Quartal 2018
der wesentliche Umsatz- und Ergebnistreiber. Der Segment-
umsatz erhohte sich um 40 Prozent. Damit tragt das Segment
mehr als die Halfte (+6,7 Mio.€) des Konzern-Umsatzwachs-
tums bei. Bereinigt um den durch die Ubernahme der Pre-
screen GmbH anorganischen Effekt betragt der Zuwachs
immer noch 36 Prozent.

Dank der dynamischen Umsatzentwicklung erhohte sich das
operative Segment-Ergebnis (EBITDA) um 34 Prozent. Das Seg-
ment-EBITDA betragt somit 15,7 Mio.€ (Q1 2017: 11,7 Mio.€).
Die EBITDA-Marge des Segments betragt 66 Prozent im Be-
richtszeitraum (Q1 2017: 69 Prozent).

Konzern-Zwischenlagebericht 15

Das starke Umsatz- und Ergebniswachstum wird getragen von
einer auBerst dynamischen Kundenentwicklung im Segment
B2B E-Recruiting. So erhohte sich die Gesamtkundenzahl (inkl.
XING Stellenmarkt) um 16 Prozent von 17.031 auf 20.481.

Die fiir die Umsatz- und Ergebnisentwicklung maRgebliche
nicht-finanzielle Kennzahl der B2B-Kunden mit Laufzeitvertra-
gen (B2B Subscription) stieg mit 36 Prozent auf 8.564 (Q1 2017:
6.295) sogar noch deutlicher an und belegt gleichzeitig, welch
groRes Wachstumspotenzial noch vor uns liegt. So rechnen wir
mit einem adressierbaren Marktpotenzial von mehreren Zehn-
tausend Unternehmen.

Studie verdeutlicht Herausforderungen fiir Unternehmen
bei der Personalgewinnung

Was bringt das Jahr 2018 fiir das Recruiting? Mit welchen
Themen werden wir uns beschaftigen, welche sind die groften
Herausforderungen? Egal, ob in Deutschland, Osterreich oder
der Schweiz, in allen drei Landern geben mehr als 70 Prozent
der befragten Personalentscheider an, dass sie bei der Rekru-
tierung von Fachkraften Schwierigkeiten haben. Dies sind Auf-
takt-Ergebnisse im B2B-Bereich der Studie ,E-Recruiting 2018:
Erwartungen, Einschatzungen und Wiinsche von Erwerbstati-
gen und Personalern®.

Mit unseren professionellen und vielseitigen digitalen Recrui-
ting-Angeboten treffen wir damit auf groBe Nachfrage, die sich
insbesondere in den stark steigenden B2B E-Recruiting-Kun-
denzahlen ausdriickt.



XING SE
Zwischenbericht Q1 2018

Schwierigkeiten bei der Rekrutierung von Fachkraften
Frage: Haben Sie Schwierigkeiten, Fachkrafte zu gewinnen?

2} (=)

N

- 1%

Quelle: Teilergebnisse der Studie ,E-Recruiting 2018" im Auftrag von XING E-Recruiting

XING erganzt 360° Recruiting Suite mit Smart Pools
Neu und exklusiv fiir XING E-Recruiting 360° Kunden: Smart
Pools mit Ihren individuellen Suchkriterien

Konzern-Zwischenlagebericht 16
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Seit Ende 2017 bieten wir mit unserer 360° E-Recruiting Suite
alle XING-Recruiting-Losungen unter einem DACH an. Jetzt wird
insbesondere die Suche nach geeigneten neuen Talenten noch
einfacher: Angenommen, der Recruiter eines IT-Unternehmens
erhalt den Auftrag, fiir den langfristigen Aufbau einer Ab-
teilung mehrere Produktmanager zu finden. Konkret moge er
Ausschau halten nach Kandidaten aus Hamburg und Umkreis,
die aus dem Bereich Internet& IT kommen, bereits einige Jahre
Berufserfahrung mit sich bringen und auf Jobsuche sind.

Als Nutzer des XING TalentManager legt er hierzu ein Projekt
mit den entsprechenden Suchkriterien an und erhalt eine ent-
sprechende Liste potenzieller Kandidaten. Diese Suche kann er
speichern und zu einem spateren Zeitpunkt erneut ausfiihren.
Auf Basis der Suchkriterien weist der XING TalentManager ihn
auf Wunsch auch auf neue Mitglieder hin, die zu seinen An-
gaben passen. Diese Vorgehensweise wird fiir Nutzer von XING
E-Recruiting auf die nachste Stufe gehoben: mit Smart Pools,
der Verbindung zwischen dem XING TalentManager und XING
TalentpoolManager.
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AusschlieBlich fiir Nutzer des Lizenzpakets XING E-Recruiting
360° bieten wir nun mit den Smart Pools die Chance, im Ren-
nen um die talentiertesten Kandidaten die Pole Position zu
ergattern. Denn ab sofort konnen im XING TalentManager aus-
gefiillte Suchen als Smart Pools im XING TalentpoolManager
angelegt werden. Der Vorteil: Ahnlich wie in den standard-
maRig vorhandenen Pools, in denen automatisch neue Mit-
gliederprofile hinterlegt werden, werden auch die Smart Pools
ohne das Zutun des Recruiters mit allen relevanten XING-Mit-
gliedern befiillt, die seinen Suchkriterien entsprechen.

Smart Pools werden fortlaufend aktualisiert - neue passende
Mitglieder werden hinzugefiigt, wahrend jene, die den Such-
kriterien nicht mehr entsprechen, entfernt werden. So haben
Recruiter immer einen aktuellen Pool an Kandidaten verfiighar
und sparen so beim Recruiting wertvolle Zeit. Wird gemeinsam
im Team rekrutiert, konnen auch Kollegen auf den Pool zugrei-
fen und diesen bearbeiten.

Konzern-Zwischenlagebericht 17

SEGMENT B2B ADVERTISING & EVENTS

Umsatz B2B Advertising & Events in Mio.€

+40%
5,0
3,6
Q1 Q1
2017 2018

Im Segment B2B Advertising & Events fassen wir die Angebote
XING Marketing Solutions und unser Events-Geschaft zusam-
men.

Hier konnten wir im Berichtszeitraum die Umsatzerlose auf
5,0 Mio.€ und damit um 40 Prozent gegeniiber dem Vorjahr

steigern. Auch das Segment-EBITDA verbesserte sich eben-

falls deutlich um 40 Prozent von 0,9 Mio.€ auf 1,3 Mio.€. Die
EBITDA-Marge des Segments betragt somit 26 Prozent.



XING SE
Zwischenbericht Q1 2018

Marketing Solutions

Die XING Marketing Solutions haben etwa 52 Prozent zum Um-
satzanstieg im Segment B2B Advertising & Events beigetragen.
Ein wesentlicher Wachstumstreiber fiir die dynamische Ent-
wicklung der Marketing Solutions ist auf den XING AdManager
zuriickzufiihren, dessen Entwicklung unter anderem durch

die Steigerung des eCPMs sowie auf das Wachstum der Adim-
pressions zuriickzufiihren ist. Des Weiteren haben wir unser
Ad-Sales Team leicht ausgebaut und in der Folge auch bei

der Vermarktung von Werbeflachen (Display), Specials und
Sponsored Articles deutlich zugelegt. Der dritte Wachstums-
treiber sind unsere Business Pages, die zunehmend von Unter-
nehmenskunden genutzt werden, um ihre Produkte besser zu
prasentieren.

Das ganztdgige EvenTech Alliance Symposium
richtet sich an Entscheider in Unternehmen.

Konzern-Zwischenlagebericht 18

XING Events on tour 2018
Nach der erfolgreichen Neuauflage eigener Events in 2017 wird
in 2018 die Eventreihe deutlich erweitert.

XING Events ist 2018 on tour im Rahmen der XING Events Aca-
demy. Hier stehen aktuelle Entwicklungen und Best Practices
in den Bereichen Eventvermarktung und Ticketing im Fokus.
Die Veranstaltung richtet sich zum einen an Bestandskunden,
die gerne noch tiefer in die Produkte einsteigen mochten;
zum anderen aber auch an Eventveranstalter, die XING Events
noch nicht kennen, sich aber gerne entsprechend informieren
mochten. Externe Speaker von Partner- und Kundenunterneh-
men prasentieren Trends und Tipps, die spannend und hilf-
reich fiir die tagliche Arbeit jedes Veranstalters sind. Die XING
Events Academy macht Halt in Miinchen, Berlin, Wien, Koln
und Ziirich.
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Das ganztagige EvenTech Alliance Symposium - gemeinsam
mit den Partnern ADITUS und Heidelberg mobil - findet bereits
zum dritten Mal statt und richtet sich an Entscheider in Unter-
nehmen. Hier wird iiber die neuesten Entwicklungen berichtet
und eine Auswahl an interaktiven Workshops bietet den Teil-
nehmern die Moglichkeit, sich selbst mit einzubringen.

Last but not least offnet im November die virtuelle Messe
VExCon ihre Tore. Nach erfolgreicher Premiere in 2017 wird das
Event mit Vortragen, Live-Demos und einer Expo auf zwei Tage
erweitert.

Das Wachstum der beiden Teilbereiche zeigt sich auch in der
Kundenentwicklung im Segment Advertising & Events. Die An-
zahl der B2B-Kunden erhohte sich von 7.248 auf rund 8.321 per
Ende Marz 2018.

SEGMENT KUNUNU INTERNATIONAL

In diesem Segment werden im Wesentlichen Umsatze mit
der Erbringung von Dienstleistungen (Q1 2018: 0,3 Mio.€ vs.
Q1 2017: 0,4 Mio.€) fiir das Joint Venture erzielt. Das XING zu-
zurechnende anteilige Jahresergebnis des Joint Venture fliet
als Ergebnis aus nach der Equity-Methode bewerteten Betei-
ligungen ein.

Konzern-Zwischenlagebericht
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Zwischenbericht Q12018
der XING SE
fur den Zeitraum vom 1. Januar bis zum 31. Marz 2018
Konzern-Gesamtergebnisrechnung
01.01.2018- 01.01.2017 -
In Tsd.€ Anhang Nr. 31.03.2018 31.03.2017*
Umsatzerldse aus Dienstleistungen 53.022 41.283
Sonstige betriebliche Ertrage 957 768
GESAMTE BETRIEBSERTRAGE 53.979 42.051
Personalaufwand -20.012 -15.218
Marketingaufwand -8.212 -6.481
Sonstige betriebliche Aufwendungen 8 -10.954 -7.942
EBITDA 14.801 12.410
Abschreibungen 9 -4.740 -3.640
EBIT 10.061 8.770
Ergebnis aus den nach der Equity-Methode bewerteten Beteiligungen 10 -610 -1.260
Finanzertrage 12 191 1
Finanzaufwendungen 12 -356 -141
EBT 9.286 7.370
Ertragsteuern -3.155 -2.485
KONZERNERGEBNIS 6.131 4.885
Ergebnis je Aktie (unverwassert) 1,09€ 0,87€
Ergebnis je Aktie (verwassert) 1,09€ 0,87€
KONZERNERGEBNIS 6.131 4.885
Unterschiede aus Wahrungsumrechnung -5 =3
Neubewertung zur VerauBerung verfligbarer Vermogenswerte -56 39
SONSTIGES ERGEBNIS -61 36
KONZERN-GESAMTERGEBNIS 6.070 4921

1 Vorjahreszahlen angepasst
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der XING SE
zum 31. Marz 2018
Aktiva
31.12.2017/
InTsd.€ Anhang Nr. 31.03.2018 01.01.2018*
Immaterielle Vermogenswerte
Erworbene Software 8.394 8.970
Selbst erstellte Software 54.530 48.910
Geschafts- oder Firmenwert 49.778 49.778
Sonstige immaterielle Vermogenswerte 6.481 7.076
Sachanlagen
Mietereinbauten 352 340
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung 8.295 8.348
Geleistete Anzahlungen und Anlagen im Bau 203 203
Vermogenswerte aus Mietverhaltnissen 3.4 12.099 11.501
Finanzanlagen
At equity bilanzierte Beteiligungen 331 0
Finanzielle Vermdgenswerte zu fortgefiihrten Anschaffungskosten 12 230 49
Finanzielle Vermdgenswerte zum beizulegenden Zeitwert (sonstiges Ergebnis) 12 29.853 29.936
Aufwandsabgrenzung 639 700
Latente Steueranspriiche 3.972 4.215
LANGFRISTIGE VERMOGENSWERTE 175.157 170.026
Forderungen und sonstige Vermdgenswerte
Forderungen aus Dienstleistungen 32.438 28.336
Vertragsvermogenswerte 33 2.499 2.216
Sonstige Vermoégenswerte 4.872 5855
Zahlungsmittel und kurzfristige Einlagen
Eigenzahlungsmittel 46.890 32.327
Fremdzahlungsmittel 5.788 4.219
KURZFRISTIGE VERMOGENSWERTE 92.487 72.253
267.644 242279

1 Vorjahreszahlen angepasst
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Passiva
31.12.2017/
InTsd.€ Anhang Nr. 31.03.2018 01.01.2018*
Gezeichnetes Kapital 6 5.620 5.620
Kapitalriicklagen 6 22.622 22.622
Sonstige Riicklagen 6 2.338 2.338
Bilanzgewinn 6 53.078 47.007
EIGENKAPITAL 83.658 77.587
Latente Steuerverbindlichkeiten 21.614 20.128
Vertragsverbindlichkeiten 3.3 2.506 2.260
Sonstige Riickstellungen 655 655
Finanzielle Verbindlichkeiten zum beizulegenden Zeitwert (erfolgswirksam) 12 14.793 14.724
Verbindlichkeiten aus Mietverhaltnissen 3.4 9.184 9.111
Sonstige Verbindlichkeiten 3.453 3.114
LANGFRISTIGE VERBINDLICHKEITEN 52.205 49.992
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 2.377 6.851
Verbindlichkeiten aus Mietverhaltnissen 3.4 3.180 2.596
Vertragsverbindlichkeiten 23 89.940 73.894
Sonstige Riickstellungen 842 894
Finanzielle Verbindlichkeiten zum beizulegenden Zeitwert (erfolgswirksam) 12 4.820 4.733
Ertragsteuerverbindlichkeiten 0 271
Sonstige Verbindlichkeiten 30.623 25.461
KURZFRISTIGE VERBINDLICHKEITEN 131.781 114.700
267.644 242279

1 Vorjahreszahlen angepasst
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Zwischenbericht Q12018

der XING SE

fiir den Zeitraum vom 1. Januar bis zum 31. Marz 2018

Konzern-Kapitalflussrechnung

01.01.2018 - 01.01.2017 -

InTsd.€ 31.03.2018 31.03.2017*
Ergebnis vor Steuern 9.286 7.370
Abschreibungen auf selbst erstellte Software 1.351 1.322
Abschreibungen auf iibriges Anlagevermogen 3.389 2.318
Finanzertrage -191 =il
Erhaltene Zinsen 1 1
Finanzaufwendungen 356 141
Ergebnis von at equity bilanzierten Beteiligungen 610 1.260
Gezahlte Steuern -2.814 -2.036
Gewinn aus dem Abgang von Gegenstanden des Anlagevermogens -9 0
Verdnderung der Forderungen und sonstiger Aktiva -3.961 -2.967
Verdnderung der Verbindlichkeiten und sonstiger Passiva 2.333 7.056
Veranderung der Vertragsverbindlichkeiten 16.292 11.204
Eliminierung XING Events-Fremdverpflichtung -1.569 -5.240

CASHFLOW AUS LAUFENDER GESCHAFTSTATIGKEIT 25.074 20.428
Auszahlung fiir aktivierte Aufwendungen selbst erstellter Software -6.971 -5.521
Auszahlung fiir den Erwerb von Software -126 -336
Auszahlungen fiir den Erwerb von sonstigen immateriellen Vermogenswerten -284 -140
Einzahlungen aus dem Abgang von Gegenstanden des Anlagevermdgens 15 0
Auszahlungen fiir den Erwerb von Sachanlagen -1.072 -937
Auszahlung fiir Akquisition konsolidierter Unternehmen
(abziiglich erworbener Finanzmittel) 0 5732
Auszahlung fiir Investitionen in at equity bilanzierte Beteiligungen -1.228 -3.281
Auszahlungen fiir Investitionen in andere finanzielle Vermégenswerte 0 -29.954

CASHFLOW AUS INVESTITIONSTATIGKEIT -9.667 -40.901

1 Vorjahreszahlen angepasst
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Konzern-Kapitalflussrechnung (Fortsetzung)
01.01.2018 - 01.01.2017 -
In Tsd.€ 31.03.2018 31.03.2017*
Auszahlung Regeldividende 0 0
Auszahlung Sonderdividende 0 0
Gezahlte Zinsen (inkl. Zinsen aus IFRS 16) -33 -47
Auszahlung fiir Mietverhaltnisse (nur Tilgung) -811 -827
CASHFLOW AUS FINANZIERUNGSTATIGKEIT -844 -874
Differenzen aus der Wahrungsumrechnung 3 3
Zahlungswirksame Veranderung des Finanzmittelbestands 14.566 -21.344
Eigen-Finanzmittelbestand zu Beginn der Periode 32.327 83.428
EIGEN-FINANZMITTELBESTAND AM ENDE DER PERIODE 2 46.893 62.084
Fremd-Finanzmittelbestand zu Beginn der Periode 4.219 3.214
Verdnderung des Fremdmittelbestands 1.569 5.240
FREMD-FINANZMITTELBESTAND AM ENDE DER PERIODE 5.788 8.454

1 Vorjahreszahlen angepasst
2 Finanzmittel bestehen aus liquiden Mitteln.
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der XING SE
fiir den Zeitraum vom 1. Januar bis zum 31. Marz 2018

Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung

Gezeichnetes Kapital- Sonstige Bilanz- Eigenkapital

InTsd.€ Kapital riicklagen Riicklagen gewinn Summe
STAND 01.01.2017 (WIE ZUVOR BERICHTET) 5.620 22.622 2.438 39.182 69.862
Anpassung aus der Erstanwendung von IFRS 15 0 0 0 -943 0
Anpassung aus der Erstanwendung von IFRS 16 0 0 0 -192 0
STAND 01.01.2017 (ANGEPASST) 5.620 22.622 2.438 38.047 69.862
Konzernergebnis 0 0 0 4.885 4.885
Sonstiges Ergebnis 0 0 36 0 36
Konzern-Gesamtergebnis (angepasst) 0 0 36 4.885 4.921
STAND 31.03.2017 (ANGEPASST) 5.620 22.622 2.474 42.932 73.648
STAND 31.12.2017 UND 01.01.2018 (WIE ZUVOR BERICHTET) 5.620 22.622 2.338 48.404 78.984
Anpassung aus der Erstanwendung von IFRS 15 0 0 0 -1.258 0
Anpassung aus der Erstanwendung von IFRS 16 0 0 0 -139 0
STAND 01.01.2018 (ANGEPASST) 5.620 22.622 2.338 47.007 77.587
Konzernergebnis 0 0 0 6.131 6.131
Sonstiges Ergebnis 0 0 0 -61 -61
Konzern-Gesamtergebnis 0 0 0 6.070 6.070

STAND 31.03.2018 5.620 22.622 2338 53.078 83.658
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fiir den Zeitraum vom 1. Januar bis zum 31. Marz 2018

1. Informationen zu
Gesellschaft und Konzern

Die XING SE hat ihren Firmensitz in der DammtorstraBe 30,
20354 Hamburg, Deutschland, und ist beim Amtsgericht Ham-
burg unter HRB 148078 eingetragen. Das Mutterunternehmen
der Gesellschaft ist die Burda Digital GmbH, Miinchen, das
oberste Mutterunternehmen der Gesellschaft ist seit dem

18. Dezember 2012 die Hubert Burda Media Holding Komman-
ditgesellschaft, Offenburg, Deutschland. Das nachsthohere
Mutterunternehmen, das einen Konzernabschluss aufstellt, ist
die Burda Gesellschaft mit beschrankter Haftung, Offenburg.

XING betreibt das fiihrende soziale Netzwerk fiir berufliche
Kontakte im deutschsprachigen Raum und begleitet seine Mit-
glieder durch die Umwalzungsprozesse der Arbeitswelt. In
einem Umfeld von Fachkraftemangel, Digitalisierung und Wer-
tewandel unterstiitzt XING seine rund 14 Millionen Mitglieder
dabei, Arbeiten und Leben mdglichst harmonisch miteinander
zu vereinen. XING erzielt seine Umsatzerlose im Wesentlichen
aus kostenpflichtigen Produktangeboten fiir Endkunden und
Unternehmen. Dabei wird ein GroRteil der erbrachten Dienst-
leistungen durch unsere Kunden im Voraus bezahlt.

2. Grundlagen der Abschlusser-
stellung sowie Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden

Der verkiirzte Konzern-Zwischenabschluss der XING SE fiir die
am 31. Midrz 2018 endende Berichtsperiode wurde in Uberein-
stimmung mit dem von der EU verabschiedeten International

Financial Reporting Standard fiir Zwischenabschliisse (IAS 34)
erstellt. Der verkiirzte Konzern-Zwischenabschluss enthalt

nicht alle fiir den Konzernabschluss zum Geschaftsjahresende
erforderlichen Informationen und Angaben und ist daher in
Verbindung mit dem Konzernabschluss zum 31. Dezember 2017
zu lesen.

Der Berichtszeitraum umfasst den Zeitraum vom 1. Januar
2018 bis zum 31. Marz 2018. Als Vergleichsperiode wird der
Zeitraum vom 1. Januar 2017 bis zum 31. Marz 2017 dargestellt.
Der Konzern-Zwischenabschluss und der Konzern-Zwischen-
lagebericht der XING SE wurden durch den Vorstand am

3. Mai 2018 zur Veroffentlichung freigegeben.

Die grundsatzlich angewandten Bilanzierungs- und Bewer-
tungsmethoden des verkiirzten Konzern-Zwischenabschlusses
entsprechen mit Ausnahme der unter 3. dargestellten Sachver-
halte den angewandten Methoden im Konzernabschluss zum
31. Dezember 2017. Der Zwischenabschluss wurde vom Ab-
schlusspriifer nicht gepriift oder einer priiferischen Durchsicht
unterzogen.

Die Erstellung des Konzernabschlusses erfordert in einem
begrenzten Umfang Annahmen und Schatzungen, die sich

auf Hohe und Ausweis der bilanzierten Vermogenswerte und
Schulden, der Ertrage und Aufwendungen sowie der Eventual-
verbindlichkeiten auswirken. Obwohl diese Schatzungen durch
die Geschaftsleitung nach bestem Wissen und unter Beriick-
sichtigung samtlicher aktuell verfiigbarer Erkenntnisse vor-
genommen wurden, konnen die tatsachlichen Ergebnisse von
diesen Schatzungen abweichen.

Die Abschreibungsdauer, die Restwerte und die Abschrei-
bungsmethode fiir immaterielle Vermogenswerte mit be-
grenzter Nutzungsdauer werden regelmaRig liberpriift. Die
Uberpriifung der Restnutzungsdauer im Berichtszeitraum
hat ergeben, dass die Nutzungsdauer der XING-Plattform
um weitere zwolf Monate auf den 31. Dezember 2022 verlan-
gert wurde.
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3. Erstanwendung von neuen
3.1 QUANTITATIVE ANGABEN AUS DER ERSTANWENDUNG
VON NEUEN IFRS

XING wendet sowohl bei der Einfiihrung von IFRS 15 als auch
von IFRS 16 die retrospektive Methode gemaR IAS 8 an.
Die folgenden Tabellen stellen die Auswirkungen auf den
Konzernabschluss zum 31. Dezember 2017 bzw. der Quartals-
berichtserstattung zum 31. Marz 2017 dar:
Bilanz

31.12.2017 31.12.2017/
In Tsd.€ wie berichtet IFRS 15 IFRS 16 01.01.2018*
Vermogenswerte aus Mietverhaltnissen 0 0 11.501 11.501
Latente Steueranspriiche 3.081 1.026 108 4.215
Ubrige langfristige Vermégenswerte 154.310 0 0 154.310
LANGFRISTIGE VERMOGENSWERTE 157.391 1.026 11.609 170.026
Vertragsvermogenswerte 0 2.216 0 2.216
Sonstige Vermdgenswerte 5.301 0 -146 5.155
Ubrige kurzfristige Vermogenswerte 64.882 0 0 64.882
KURZFRISTIGE VERMOGENSWERTE 70.183 2.216 -146 72.253
Bilanzgewinn 48.404 -1.258 -139 47.007
Ubriges Eigenkapital 30.580 0 0 30.580
EIGENKAPITAL 78.984 -1.258 -139 77.587
Latente Steuerverbindlichkeiten 19.664 432 32 20.128
Vertragsverbindlichkeiten 2.213 47 0 2.260
Verbindlichkeiten aus Mietverhaltnissen 0 0 9.111 9.111
Ubrige langfristige Verbindlichkeiten 18.493 0 0 18.493
LANGFRISTIGE VERBINDLICHKEITEN 40.370 479 9.143 49.992
Verbindlichkeiten aus Mietverhaltnissen 0 0 2.596 2.596
Vertragsverbindlichkeiten 69.873 4.021 0 73.894
Sonstige Verbindlichkeiten 25.598 0 -137 25.461
Ubrige kurzfristige Verbindlichkeiten 12.749 0 0 12.749
KURZFRISTIGE VERBINDLICHKEITEN 108.220 4.021 2.459 114.700

1 angepasst
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Gesamtergebnisrechnung

Q1/2017
In Tsd. € wie berichtet IFRS 15 IFRS 16 Q1/2017*
Umsatzerlose aus Dienstleistungen 41.437 -154 0 41.283
Personalaufwand -15.318 100 0 -15.218
Marketingaufwand -6.168 -313 0 -6.481
Sonstige betriebliche Aufwendungen -8.745 0 803 -7.942
Ubrige Ertrage / Aufwendungen 768 0 0 768
EBITDA 11.974 -367 803 12.410
Abschreibungen -2.892 0 -748 -3.640
EBIT 9.082 -367 55 8.770
Finanzaufwendungen -112 0 -29 -141
Sonstiges Finanzergebnis -1.259 0 0 -1.259
EBT 7.711 -367 26 7.370
Ertragsteuern -2.59% 118 -9 -2.485
KONZERNERGEBNIS 5.117 -249 17 4.885
Ergebnis je Aktie (unverwassert / verwassert) 0,91€ -0,04€ 0,00€ 0,87€
Sonstiges Ergebnis 36 0 0 36
KONZERNGESAMTERGEBNIS 5.153 -249 17 4921

1 angepasst
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Kapitalflussrechnung

Q1/2017
InTsd. € wie berichtet IFRS 15 IFRS 16 Q1/2017*
Ergebnis vor Steuern 7.711 -367 26 7.370
Abschreibungen auf iibriges Anlagevermogen 1.570 0 748 2.318
Finanzaufwendungen 112 0 29 141
Veranderung Aktiva -2.762 -205 0 -2.967
Veranderung Passiva 6.430 572 54 7.056
Ubrige Posten 6.510 0 0 6.510
CASHFLOW AUS LAUFENDER GESCHAFTSTATIGKEIT 19.571 0 857 20.428
CASHFLOW AUS INVESTITIONSTATIGKEIT -40.901 0 0 -40.901
Gezahlte Zinsen -17 0 -30 -47
Auszahlungen fiir Mietverhdltnisse 0 0 -827 -827
CASHFLOW AUS FINANZIERUNGSTATIGKEIT -17 0 -857 -874

1 angepasst

3.2 ERSTANWENDUNG VON IFRS 9 - FINANZINSTRUMENTE
IFRS 9 ersetzt viele Regelungen des IAS 39 hinsichtlich Er-
fassung, Klassifizierung und Bewertung von finanziellen Ver-
mogenswerten und Verbindlichkeiten, der Ausbuchung von
Finanzinstrumenten, der Wertminderung und der Rechnungs-
legung fiir Sicherungsbeziehungen (,Hedge Accouting*). Die
Anwendung von IFRS 9 zum 1. Januar 2018 fiihrte zu keinen
signifikanten Anderungen bei XING. XING bildet weder im Be-
richts- noch im Vergleichszeitraum Sicherungsbeziehungen.

Die XING-Gruppe verfiigt weiterhin liber keine Zinssatz- oder
Wahrungsderivate. Im Bereich der Forderungen aus Lieferun-
gen und Leistungen sowie der vertraglichen Vermogenswerte
ergibt sich keine Anderung bei Anwendung der zugelassenen
vereinfachten Ermittlungsmethode durch IFRS 9, da XING eine
vergleichbare Methode zur Ermittlung der Wertberichtigung
bereits unter IAS 39 angewendet hat. Dies ist darin begriindet,
dass XING aufgrund des Geschaftsmodells liber eine Vielzahl
an kleinen Forderungen verfiigt und Dienstleistungen in der
Regel im Voraus bezahlt werden. Basierend auf der jewei-
ligen Mahnstufe / Tagen Uberfilligkeit werden auf Basis von

Erfahrungswerten die Forderungen wertberichtigt. Eine Wert-
berichtigung auf einzelne Forderungen wird zundchst im Vor-
feld vorgenommen, sofern es objektive Hinweise auf eine
Zahlungsstorung gibt. Vertragliche Vermogenswerte werden
aufgrund des Prepaid-Geschaftsmodells nicht wertberichtigt.
Die Umsatze enthalten aufgrund der iiberwiegend kurzen
Laufzeiten keine signifikante Finanzierungskomponente.

XING hat fiir die Disposition kurz- und mittelfristig tiberschiis-
siger Liquiditat verschiedene Fonds mit dem Fokus auf realen
Werterhalt erworben. Diese Fonds wurden gemaR IAS 39 als
zur VerauRerung verfiigbare finanzielle Vermogenswerte klas-
sifiziert. Da diese Investitionen nicht lediglich Zins- und Til-
gungszahlungen zu definierten Zeitpunkten vorsehen, sind die
Wertschwankungen des beizulegenden Zeitwerts grundsatzlich
im Gewinn und Verlust zu erfassen. XING macht von dem Wahl-
recht Gebrauch, die Wertanderung wahrend des Haltens im
sonstigen Ergebnis auszuweisen und erst im VerauBerungsfall
die kumulierten Gewinne und Verluste in den Gewinn und Ver-
lust umzugliedern.
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Finanzielle Vermogenswerte zu fortgefiihrten Anschaffungs-
kosten betreffen insbesondere die Forderungen aus Lieferun-
gen und Leistungen sowie Kautionen fiir Mietverhaltnisse.

Finanzielle Verbindlichkeiten, die bereits unter IAS 39 erfolgs-
wirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet worden sind,
betreffen lediglich die Verpflichtungen aus bedingten Kauf-
preisen von Unternehmenserwerben. Wertveranderungen
werden auch nach IFRS 9 weiterhin erfolgswirksam erfasst.

3.3 ERSTANWENDUNG VON IFRS 15 - ERLOSE AUS VER-
TRAGEN MIT KUNDEN
XING wendet IFRS 15 einschlieBlich der zwischenzeitlich ver-
abschiedeten Klarstellungen erstmalig in der Berichtsperiode
an. Dabei werden die retrospektive Methode gemaR IAS 8 und
die Vorjahresvergleichszahlen entsprechend angewendet.
Dabei wurden die unter 3.1 ausgefiihrten Anderungen an der
Bilanz, Gesamtergebnisrechnung und Kapitalflussrechnung
vorgenommen.

Folgende Sachverhalte fiihren zu einer geanderten Erfassung:

1. Einrichtungsdienstleistungen fiir Laufzeitprodukte
Der Konzern erfasst Umsatzerlose aus Einrichtungsdienst-
leistungen, die in den B2B-Segmenten erzielt werden, liber
die anfangliche Mindestlaufzeit der anschlieRenden Lauf-
zeitprodukte. Bislang wurde die Unterstiitzung des Kunden
bei der Einrichtung als separater Leistungsbestandteil
erfasst. Zum 31. Dezember 2017 sind aus der Erstanwen-
dung hohere vertragliche Verbindlichkeiten in Hohe von
3.305 Tsd. € erfasst worden.

2. Vertriebsprovisionen
Mitarbeiter im Vertrieb und externe Agenturen werden zum
Teil erfolgsabhangig vergiitet. Sofern diese Zahlungen voll-
standig variabel sind, werden sie liber die Laufzeit der ver-
duBerten Produkte verteilt. Zum 31. Dezember 2017 wurden
aus der Erstanwendung 1.449 Tsd.€ als vertraglicher Ver-
mogenswert erfasst.
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3. Prinzipal- / Agentenbeziehungen
Sofern XING die zu erbringenden Dienstleistungen kon-
trolliert, das Ausfallrisiko des Endkunden tragt und der Ver-
mittler seine Verkaufspreise nicht selbststandig festlegen
kann, agiert XING als Prinzipal. Dies fiihrt bei XING aufgrund
des Geschaftsmodells eines Plattformbetriebs dazu, dass
kiinftig mehr Transaktionen als Prinzipal auszuweisen sind.
In der Folge ergibt sich eine Erhohung der vertraglichen
Vermogenswerte bzw. Verbindlichkeiten zum 31. Dezem-
ber 2017 in Hohe von 763 Tsd. €.

Aktive latente Steuern in Hohe von 468 Tsd.€ bzw. passive
latente Steuern wurden in Hohe von 1.067 Tsd.€ erfasst.

3.4 ERSTANWENDUNG VON IFRS 16 - MIETVERHALTNISSE
XING wendet IFRS 16 — Mietverhaltnisse ab dem 1. Januar
2018 vorzeitig an. Dabei wird die retrospektive Methode an-
gewendet und die Vorjahresvergleichszahlen entsprechend
angepasst. Die quantitativen Auswirkungen in der Bilanz, der
Gesamtergebnisrechnung und der Kapitalflussrechnung sind
unter 3.1 ausgefihrt.

XING mietet hierbei insbesondere Biiroflachen an. Die Periode
der Mietvertrage umfasst typischerweise bis zu fiinf Jahre,
wobei haufig Verlangerungsoptionen durch XING moglich sind.
Die genauen Ausgestaltungen der Vertrage sind je nach Land
und Mietobjekt unterschiedlich. Mietvertrage mit Laufzeiten
bis zu einem Jahr werden weiterhin als Aufwand erfasst.

Mieten werden als Vermogenswerte aus Mietverhaltnissen
(Right-of-use Assets) in Hohe des Barwerts aktiviert. In glei-
cher Hohe wird zu Beginn eine Verbindlichkeit aus Mietverhalt-
nissen erfasst. Bei Bestimmung der Verbindlichkeit werden
folgende Zahlungen beriicksichtigt:

Fixe Zahlungen an den Vermieter

Variable Zahlungen basierend auf einem Index
Durch den Mieter zu zahlende Restwertgarantien
Ausiibungspreis einer Kaufpreisoption, falls diese
wahrscheinlich ausgelibt wird

Zahlungen fiir vorzeitige Beendigung, falls diese
wahrscheinlich ausgeiibt wird
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Die Bestimmung der Hohe des Vermogenswerts aus Mietver-
haltnissen wird dabei wie folgt ermittelt:

Betrag der anfanglich erfassten Verbindlichkeit
des Vertragsverhaltnisses

Zusatzliche Zahlungen vor dem Vertragsbeginn
Direkt zuzurechnende anfangliche Kosten

Kosten fiir die Herstellung des durch XING beabsichtigten Zu-
stands sowie Riickbauverpflichtungen werden weiterhin unter
Mietereinbauten ausgewiesen.

Die Falligkeiten der Verbindlichkeiten aus Mietverhaltnis-
sen gliedern sich zum Zeitpunkt der Erstanwendung (1. Ja-
nuar 2018 bzw. 31. Marz 2018) wie folgt:

Verbindlichkeiten aus
Leasingverhaltnissen zum

InTsd. € 31.12.2017/01.01.2018
Bis zu 1 Jahr 2.621
1-2 Jahre 3.912
2-5 Jahre 5.428
SUMME VERTRAGLICHER ZAHLUNGEN 11.961
Diskontierung -254
BUCHWERT DER VERBINDLICHKEITEN 11.707

XING verwendet zur Diskontierung den Grenzkapitalkosten-
satz, der fiir zugesagte Kreditlinien zur Verfligung steht. Dieser
betragt fiir die derzeitigen Mietverhaltnisse zwischen 0,73 und
1,18 %.

In der Folge erfolgt eine Abschreibung des Vermogenswerts
linear liber die geplante Nutzungsdauer und eine Aufzinsung
der Verbindlichkeit im Finanzergebnis. Die Zinsen und die
Tilgung werden im Cashflow aus Finanzierung erfasst.
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3.5 WEITERE ERSTMALS ANZUWENDENDE STANDARDS
UND INTERPRETATIONEN

In der Berichtsperiode sind die Uberarbeitungen des IAS 40,

IFRS 2, IFRS 4 und IFRIC 22 erstmalig anzuwenden. Hieraus

ergibt sich keine Auswirkungen auf die Berichterstattung

von XING.

3.6 NOCH NICHT ANZUWENDENDE IFRS

Bei den weiteren durch die EU verabschiedeten noch nicht
zwingend anzuwendenden Standards erwartet XING keine
wesentlichen Auswirkungen auf den Konzernabschluss.

4. Unternehmenserwerbe im
Berichtszeitraum
Die Kaufpreisallokation der InterNations GmbH ist hinsichtlich

des bedingten Kaufpreises abgeschlossen. Die zum 31. Dezem-
ber 2017 veroffentlichten Zahlen sind nicht angepasst worden.

5. Segmentinformationen

Durch die Erstanwendung von IFRS 15 und IFRS 16 nach der
retrospektiven Methode ist die Vorjahresvergleichsspalte ent-
sprechend angepasst worden.
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Konsolidierung
segmentinterner
B2B B2B kununu Umsatze / Aufwen- Summe
InTsd.€ B2C E-Recruiting Advertising & Events International dungen Segmente
01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.- 01.01.-
31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03. 31.03.
2018 2017* 2018 2017* 2018 2017* 2018 2017* 2018 2017* 2018 2017*
Umsatzerlose
(mit Dritten) 24.208 20.549 23.662 16.950 4.847 3.434 305 351 0 0 53.022 41.283
Konzerninterne
Umsatzerlose 0 0 0 0 155 152 0 0 -155 -152 0 0
Gesamtumsatzerlose 24.208 20.549 23.662 16.950 5.002 3.585 305 351 -155 -152 53.022 41.283
Konzerninterne
Segmentaufwendungen -155 -152 0 0 0 0 0 0 155 152 0 0
Sonstige
Segmentaufwendungen  -13.511 -9.261 -7.974 -5.246 -3.686 -2.649 -345 -341 0 0 -25.516 -17.497
Segmentbetriebsergebnis 10.541 11.136 15.688 11.704 1.316 936 -40 10 0 0 27.506 23.786
Sonstige betriebliche
Ertrage / Aufwendungen -12.705 -11.376
EBITDA 14.801 12.410

1 angepasst gemdf3 IAS 8

Umsatzerlose nach geografischen Regionen

01.01.2018- 01.01.2017 -

InTsd. € 31.03.2018 31.03.2017*
D-A-CH 48.697 40.226
International 4.325 1.825
53.022 42,051

1 Vorjahreswerte angepasst

Es bestehen keine Abhangigkeiten von wichtigen Kunden, da
mit keinem Kunden ein signifikanter Anteil der Umsatzerlose
der Gruppe erzielt wird.

Die langfristigen Vermdgenswerte (ohne latente Steuer-

anspriiche und finanzielle Vermégenswerte) in Hohe von
136.632 Tsd.€ (31. Dezember 2017: 116.525 Tsd.€) entfallen
wie zum 31. Dezember 2017 auf die D-A-CH-Region.
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6. Eigenkapital

Zum 31. Marz 2018 betrug das Grundkapital der XING SE
5.620.435€ (31. Dezember 2017: 5.620.435€) und die Gesell-
schaft hielt keine eigenen Aktien.

Der Vorstand und der Aufsichtsrat empfehlen der Hauptver-
sammlung am 16. Mai 2018 eine Dividende in Hohe von 1,68€
pro Aktie (Vorjahr: 1,37 € pro Aktie). Der Bestand an liquiden
Eigenmitteln und zur VerauBerung verfligharen finanziellen
Vermogenswerten von 76,7 Mio.€ zum 31. Mdrz 2018 sowie das
cash-generative Geschaftsmodell von XING ermoglichen der
Gesellschaft die Auszahlung von Dividenden, ohne die weiter
auf Wachstum ausgerichtete Geschaftsstrategie des Unter-
nehmens zu verandern.

7. Sonstige betriebliche Ertrage

Die sonstigen betrieblichen Ertrage enthalten Ertrage aus
der Wahrungsumrechnung in Hohe von 105 Tsd.€ (Vorjahr:
1 Tsd.€).
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8. Sonstige betriebliche
Aufwendungen

In nachfolgender Ubersicht sind die wesentlichen Posten der
sonstigen betrieblichen Aufwendungen aufgeschliisselt:

01.01.2018 - 01.01.2017 -
In Tsd.€ 31.03.2018 31.03.2017*
IT-Dienstleistungen,
betriebswirtschaftliche Dienstleistungen 3.469 2.242
Sonstige Personalkosten 1.570 427
Server-Hosting, Verwaltung und Traffic 1.069 789
Reise-, Bewirtungs- und sonstige
Geschéftskosten 857 1.672
Kosten fiir Zahlungsabwicklung 817 625
Raumkosten 776 619
Fortbildungskosten 396 274
Forderungsverluste 388 99
Periodenfremde Aufwendungen 269 184
Kursverluste 261 74
Abschluss- und Priifungskosten 181 76
Buchfiihrungskosten 153 124
Miete / Leasing 124 119
Biirobedarf 113 62
Rechtsberatungskosten 107 136
Telefon / Mobilfunk/Porto / Kurier 105 109
Aufsichtsratsvergiitung 81 81
Ubrige 218 230
Gesamt 10.954 7.942

1 Vorjahreswerte angepasst

Die lbrigen Aufwendungen umfassen im Wesentlichen Aus-
gaben fiir Beitrage, sonstige Abgaben und Aufwand fiir Ver-
sicherungen.
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9. Abschreibungen

Im Berichtszeitraum 1. Januar bis 31. Marz 2018 wurde die Nut-
zungsdauer der selbst erstellten Software um weitere zwolf
Monate auf den 31. Dezember 2022 verlangert. Hierdurch sind
niedrigere Abschreibungen in Hohe von 299 Tsd.€ gegeniiber
dem ehemaligen Abschreibungsplan erfasst worden.

10. At equity bilanzierte
Beteiligungen

XING hat im Berichtszeitraum weitere Einlagen in Hohe von
1.500 Tsd.USD in das Joint Venture ,kununu US LLC" geleis-
tet. Das Finanzergebnis enthdlt den anteiligen Anlaufverlust
des Joint Ventures in Hohe von 747 Tsd.USD (610 Tsd.¥€, Vor-
jahr: 942 Tsd. €).
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11. Nahestehende Unternehmen
und Personen

Beziiglich der Angaben liber Beziehungen zu nahestehenden
Unternehmen und Personen verweisen wir auf den Konzern-
abschluss zum 31. Dezember 2017. Es haben sich bis zum

31. Marz 2018 aus Sicht der XING SE keine wesentlichen Ande-
rungen in Hinblick auf die Burda-Gruppe ergeben.

Gegeniiber dem in der Berichtsperiode gegriindeten Ge-
meinschaftsunternehmen mit der Monster Inc. ,kununu US
LLC* bestehen zum 31. Marz 2018 Forderungen in Hohe von
299 Tsd.€ (31. Dezember 2017: 1.399 Tsd. €), die unter den
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ausgewiesen
werden.

Zum 31. Marz 2018 bestehen keine Forderungen gegenlber
Mitgliedern des Vorstands und des Aufsichtsrats.

12. Finanzinstrumente

Die XING SE hat zur Anlage von Uiberschiissiger Liquiditat ver-
schiedene Wertpapiere im Geschaftsjahr 2017 erworben. Die
beizulegenden Zeitwerte der samtlich Level 1 zugeordneten
Instrumente entsprechen den Nominalwerten multipliziert mit
den Kursnotierungen zum 31. Mdrz 2018.

In den Level 3 zugordneten finanziellen Verbindlichkeiten sind
Verpflichtungen aus bedingten Kaufpreisen enthalten (Earn-
Out-Verpflichtungen).
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Die folgende Tabelle gibt einen Uberblick tiber die Buch- und

Zeitwerte:

31.03.2018
InTsd.€

Level

Beizulegender
Zeitwert

im sonstigen
Ergebnis

Konzern-Zwischenabschluss

Beizulegender
Zeitwert im
Gewinn und

Verlust

Finanzielle Vermogens-
werte zu fortgefiihrten
Anschaffungskosten

Sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten

36

Buchwert

Finanzielle Vermgdgenswerte
zum beizulegenden Zeitwert

Langfristige Vermdgenswerte zum
beizulegenden Zeitwert

29.853

29.853

Finanzielle Vermdgenswerte zu
fortgefiihrten Anschaffungskosten

Langfristige finanzielle Vermogenswerte
zu fortgefiihrten Anschaffungskosten

230

230

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

32.438

32.438

Sonstige Vermogenswerte

1.215

1.215

Zahlungsmittel und kurzfristige Einlagen

52.678

52.678

Finanzielle Verbindlichkeiten zum
beizulegenden Zeitwert

Langfristige Verbindlichkeiten zum
beizulegenden Zeitwert

14.793

14.793

Kurzfristige Verbindlichkeiten zum
beizulegenden Zeitwert

4.820

4.820

Finanzielle Verbindlichkeiten nicht
zum beizulegenden Zeitwert

Kurzfristige Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und Leistungen

2377

2377

Verbindlichkeiten aus Mietverhdltnissen

12.364

12.364

Sonstige Verbindlichkeiten

7.055

7.055
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Beizulegender Beizulegender

Zeitwert Zeitwertim Finanzielle Vermogens-

31.12.2017 (angepasst) im sonstigen Gewinn und werte zu fortgefiihrten Sonstige finanzielle
InTsd. € Level Ergebnis Verlust Anschaffungskosten Verbindlichkeiten Buchwert
Finanzielle Vermgogenswerte
zum beizulegenden Zeitwert
Langfristige Vermdgenswerte zum
beizulegenden Zeitwert 1 29.936 29.936
Finanzielle Vermdgenswerte zu
fortgefiihrten Anschaffungskosten
Langfristige finanzielle Vermdgenswerte
zu fortgefiihrten Anschaffungskosten 49 49
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 28.336 28.336
Sonstige Vermogenswerte 882 882
Zahlungsmittel und kurzfristige Einlagen 36.546 36.546
Finanzielle Verbindlichkeiten zum
beizulegenden Zeitwert
Langfristige Verbindlichkeiten zum
beizulegenden Zeitwert 3 14.724 14.724
Kurzfristige Verbindlichkeiten zum
beizulegenden Zeitwert 3 4.733 4.733
Finanzielle Verbindlichkeiten nicht
zum beizulegenden Zeitwert
Kurzfristige Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und Leistungen 6.851 6.851
Verbindlichkeiten aus Mietverhaltnissen 11.707 11.707
Sonstige Verbindlichkeiten 5.114 5.114
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Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sind wie

folgt wertberichtigt:

31.03.2018 <30 Tage <90 Tage >90 Tage

InTsd.€ Noch nicht fallig iiberfallig iiberfallig iiberfallig Summe
Wertberichtigungsquote 0,6 % 22% 8,4% 19,1% 3,7%
Bruttobuchwert 17.713 8.274 4.845 2.846 33.677
Wertberichtigung -108 -182 -405 —-544 -1.239
31.12.2017 (angepasst) < 30 Tage <90 Tage > 90 Tage

InTsd.€ Noch nicht fallig iiberfallig iiberfallig iiberfallig Summe
Wertberichtigungsquote 0,6 % 2,2% 72% 359% 3,6%
Bruttobuchwert 17.108 4.624 6.580 1.092 29.405
Wertberichtigung -103 -100 474 -392 -1.069

Die Wertberichtigung enthalt sowohl Einzelwertberichtigungen
als auch bereits antizipierte Zahlungsausfalle der gesamten

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen.
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13. Wesentliche Ereignisse nach
der Zwischenberichtsperiode

XING hat mit den Verkaufern der BuddyBroker AG im April
2018 eine Vereinbarung zur Aufhebung der variablen Zahlung
des bedingten Kaufpreises zugunsten einer fixen Zahlung ge-
schlossen. Ware diese Vereinbarung bereits am 31. Marz 2018
getroffen worden, hatte dies zu einem Ertrag in Hohe von
1.094 Tsd.€ gefiihrt.

Hamburg, 3. Mai 2018

Der Vorstand
Dr. Thomas Vollmoeller Alastair Bruce
Ingo Chu Jens Pape

Timm Richter
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Finanztermine

Veroffentlichung Quartalsfinanzbericht 2018 (Stichtag Q1)
Hauptversammlung 2018

Veroffentlichung Halbjahresfinanzbericht 2018
Veroffentlichung Quartalsfinanzbericht 2018 (Stichtag Q3)
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3. Mai 2018

16. Mai 2018

6. August 2018

7. November 2018

Impressum und Kontakt

Geschaftsberichte, Zwischenberichte sowie aktuelle
Finanzinformationen zur XING SE erhalten Sie iiber:

XING SE

Investor Relations

Patrick Moller
DammtorstraBe 30

20354 Hamburg

Telefon +49 40 41 91 31-793
Telefax +49 40 41 91 31-44

Presseinformationen und aktuelle Informationen
zur XING SE erhalten Sie iiber:

XING SE

Corporate Communications
Marc-Sven Kopka

Telefon +49 40 41 91 31-763
Telefax +49 40 41 91 31-44
presse@xing.com

Konzept, Gestaltung und Realisation
Silvester Group
www.silvestergroup.com

Dieser Zwischenbericht liegt in deutscher und englischer Sprache vor.

Unsere Social-Media-Kanale

Unternehmensblog der XING SE
http://blog.xing.com

Kapitalmarktbezogene Themen und Neuigkeiten
Twitter: xing_ir

Unternehmensiibergreifende Themen und Neuigkeiten
Twitter: xing_de

Unternehmensbezogene Themen und Neuigkeiten auf Englisch
Twitter: xing_com

YouTube-Kanal der XING SE
YouTube: www.youtube.com / user / XINGcom?gl=DE

Facebook-Prasenz der XING SE
Facebook: www.facebook.com/XING

Beide Fassungen sowie weitere Presseinformationen stehen auch im Internet unter http:/ /corporate.xing.com zum Download bereit.
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